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Wenn die Wahrheit
im Nebel liegt ...

Angeblich unterlizenziert? Sie sollen infolge eines Audits

Nachzahlungen an lhren Software-Anbieter leisten?
Sie vermuten aber Fehler und Graubereiche in den
Vermessungsergebnissen und Forderungshohen?

Sie sind konfrontiert mit komplexen Lizenzmodellen,
unklaren Messkriterien und undurchsichtigen Vertrags-

strukturen? ) )
Sie wollen den Nebel durchdringen und Ihre Software-

Nutzungsrechte im Zweifel wirksam verteidigen?

Sie sind verantwortlich und mochten lhre berechtigten
Interessen gegen die Druckkulisse des Anbieters gezielt
in Position bringen?

Wir geben |Ihnen sofort die notige Rickendeckung mit auditprotect, unserem Beratungsprodukt aus
kombinierter Audit-Expertise. Dieses kommt Anwender-Unternehmen aller Branchen zugute, die
Standard-Software im Einsatz haben, insbesondere der Anbieter SAP, Oracle und Microsoft. Als ein-
gespieltes Team im Bereich Software-Lizenz-Audit bieten wir aufeinander abgestimmte und eng ver-
zahnte Losungsbeitrage im Gesamtpaket aus einer Hand.
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Beratung
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Problem Software- aufbau

Recht

auditprotect besteht aus Audit-orientierter Lizenzberatung einschliefdlich spezialisiertem Know-how im
Software-, Vertrags- und Urheberrecht. Diese untrennbare Kombination eréffnet neue Optionen und
effiziente De-Eskalationswege zur soliden Vorbereitung einer akzeptablen kaufmannischen Lésung.
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Die Leistungen von auditprotect — Quick Response im Uberblick:

1. Abklarung der rechtlichen Zulassigkeit und Reichweite von Audit-
Klauseln im Softwarevertrag

2. Delta-Analyse zur inhaltlichen Korrektheit des Audit-Ergebnisses:
Rechtlich eingerdumter Lizenzumfang - Tatsachliche Nutzungspraxis

3. Aufdeckungvon Fehlern inder Anspruchsbegriindung der Gegenseite

4. Erfassen der relevanten Fakten und Streitpunkte, Analyse der Diver-
genzen in den strittigen Positionen

5. Uberpriifung der Preisberechnungen der Gegenseite und deren Be-

%,

o

rechtigung , )
6. SWOT-Analyse: - j o
Identifizierung und Bewertung der bisherigen Position des Anwender- =3 ‘/ é
Unternehmens, sowie der Schwachstellen mit ihren Konsequenzen  , @g e 2%
7. Ausloten von Spielrdumen und De-Eskalationsmaglichkeiten
8. Aufdecken von etwaigen Beratungsfehlern seitens der Gegenseite
9. Antizipieren des Worst-Case-Scenarios sowie der resultierenden rechtlichen und geschaftlichen Auswirkungen, inklusive
Handlungsoptionen und Auffangpositionen (,Plan B
10.Mitwirkung bei Koordination der internen und externen Kommunikationswege und -strategien
11.Positionierung gegenuber der Gegenseite:
» Prazise Stellungnahmen gegeniber Gegenseite in Abstimmung mit Anwender-Unternehmen
» Erstellung von Argumentationsleitfaden zur Strukturierung der Verhandlungsfuhrung
» Verhandlungen mit Audit-Team der Gegenseite in Telefonkonferenzen und personlichen Meetings
12.Review des finalen Losungsmodells zur Qualitatssicherung, bereits mit Weichenstellungen fur kinftige Software-Audits

Ihr Nutzen:

Mit Quick Response unterstreichen Sie I|hr professionelles
Auftreten gegenuber dem Anbieter. In einem Szenario der
Unsicherheit ergreifen Sie wieder die Initiative, zeigen
Handlungsdominanz und beweisen Expertise und Formulierungs-
hoheit im Einigungsprozess. lhr Unternehmen gewinnt an
Aufmerksamkeit, Image und Akzeptanz als Player ,auf Augenhéhe®
in  Verhandlungen. Ziel ist ein beidseitig akzeptabler
kaufmannischer Abschluss.

Fragen Sie uns nach auditprotect. Und |hr Gegeniiber erhalt die

passenden Antworten.

www.auditprotect.de
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